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Ontwerp je funnel

Tijd om je funnel uit te mappen. En een plan voor jouw funnel te maken!

En zoals ik dus al zei in de video training. Hier kan je niet vroeg genoeg mee

beginnen!

Er zijn geen regels die zeggen dat je eerst zolang moet ondernemen. Zoveel

programma’s moet hebben. Voordat je met een funnel kan beginnen. 

Helemaal niet!

Met een funnel kan je niet snel genoeg beginnen. 

Ten eerste zal dit een positief effect hebben op je inkomen. 

Maar daarnaast gaat het je leven ook zoveel gemakkelijker maken. Omdat je

weer processen hebt geautomatiseerd. 

Maar ja. Iemand moet dat dus eerst wel even automatiseren. En meestal ben jij

dat. Dus ja. Daar zit het werk in. 

Maar goed. Terug maar het uit mappen van je funnel. 

Het geeft dus niets als je nu nog helemaal geen programma hebt. Nog geen

aanbod hebt. Alleen nog maar een idee voor je eerste programma. 

Prima. Dan begin je daarmee. En alles wat je dan verder in je funnel plan zet? Ga

je eerst live promoten. En daarna laat je het in je funnel terug komen.

Dus deze opdracht gaat je ook helpen om al een beetje vooruit te denken. Aan

wat je verder nog wilt gaan doen. Verder nog gaan creëren. 
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En als dat voor jou maar 1 ding is? Als je verder niets anders wilt creeren? 

Ook dan kan je een funnel maken!

Een funnel naar een wachtlijst voor jou signature program. 

Een funnel naar je 1 op 1 sessies. 

Er is van alles mogelijk.

Hoe ga je nu je funnel ontwerpen? Nou we gaan het heel eenvoudig doen.

Wat wil je dat er gebeurt als mensen zich aanmelden voor je mailinglijst?!

Dat. Is. Het. 

Dat is de vraag die je jezelf gaat stellen. En waarmee je je funnel uit gaat

mappen. 

Een voorbeeld. Voor hoe dit er voor mij uit ziet. 

1. Wat wil ik dat er gebeurt als mensen zich inschrijven op mijn mailinglijst?

Ze krijgen mijn freebie. Mijn gratis weggever. In 3 stappen naar je online

training. 

2. Wat wil ik dat er daarna gebeurt? Wat wil ik dat ze daarna doen? 

Dat ze zich aanmelden voor mijn Tripwire: Waanzinnig Aantrekkelijke

Weggever.

3. Wat wil ik dat ze daarna gaan doen? 

Mijn online training Maak en verkoop je online training.  
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4. Hoeveel emails wil ik ze sturen om dit te promoten? (er zijn geen regels)

3-5 emails tussen mijn tripwire en de promotie van mijn online training. 

En dan 4 emails over 3 dagen om de online training te promoten. 

5. En daarna?

Dan wil ik ze uitnodigen voor mijn Magisch Ondernemen Academie. 

Klaar! Dat is het dus. 

Funnel uitgemapt. In hoofdlijnen in ieder geval. 

Je funnel plan is dus in feite een route plan. Een plan van de reis die je wilt dat

jouw volgers gaan maken. 

En elke stap is als het ware een bestemming. Een tussenbestemming. Waar je

ze met verschillende mailtjes. Die je automatisch laat versturen. Naar toe leidt.

Zodat ze uiteindelijk de ultieme eindbestemming kunnen bereiken. 

Dat dus. 

Het is niet zo ingewikkeld. 

Dus maak het ook niet zo ingewikkeld!

Nu jij. Wat wordt jouw funnel?

W W W . A N K E V A N O M M E N . N L



Vraag 1: Wat wil ik dat er gebeurt als mensen zich inschrijven
op mijn mailinglijst?
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Vraag 2: Wat wil ik dat er daarna gebeurt? Wat wil ik dat ze
daarna doen? 
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Vraag 3: Wat wil ik dat ze daarna gaan doen? 
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Vraag 4: Hoeveel emails wil ik ze sturen om dit te promoten?
(er zijn geen regels) 
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Vraag 5: En daarna?
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